
 

 

 

 

 

 

 
Approche  

complètement 

personnalisée,  

généralement 

en face à face 

 

 

Approche segmentée en    

fonction de la capacité, de 

l’intérêt et de l’implication 

 

 

Approche globale d’un large public 
 

 

INVESTIR 
Susciter la plus grande adhésion 

      

    IMPLIQUER 
Donner du pouvoir 

 

INTÉRESSER 
Courtiser Séduire  

    

INFORMER 
Entretenir une conversation 

 

IDENTIFIER 
Inscrire à sa base 

 de données  

 

 

Legs et 

dons 

planifiés 

Dons majeurs et Cercles 

de donateurs importants 

Événements prestigieux Donateurs 

fidélisés par publipostage, courriel, web 

2.0 

Événements grand public, P2P, défis sportifs et autres 

activités attrayantes et attractives 

80 à 90 % des 

revenus de 

l’organisation 

10 à 20 % des 

revenus de 

l’organisation 


